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Prohlaseni

Tento material je informacnim produktem. Jakékoliv Sifeni nebo poskytovani tfetim osobdam bez souhlasu autorky je zakdzano. Dékuji za
pochopeni a respektovani tohoto sdéleni. Stazenim tohoto materidlu rozumite, Ze jakékoli pouziti informaci z tohoto materidlu a uspéchy ci
neuspéchy z toho plynouci, jsou pouze ve Vasich rukach a autorka za né nenese Zadnou zodpovédnost. V tomto materidlu mlzZete najit informace
o produktech nebo sluzbach tretich osob a odkazy na tyto produkty a sluzby, z nichZz nékteré jsou affiliate odkazy. Tyto informace obsazené
v eBooku jsou pouze doporucenim a vyjadienim mého nazoru k této tematice.
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Tento eBook jste ziskali jako bonus k Jak napsat eBook za 14 dni. Gratuluji Vam! Jste mezi prvnimi, kdo se tyto \
informace dozvi a jak jisté vite, rychlost a prednostni informace hraji v online podnikani velkou roli.

Chtéli byste mit vlastni Online tovarnu na penize? Jaké by to bylo, kdybyste znali navod, jak vydélavat dnem i
noci? Predstavte si ten pocit, Ze Vam na Ucet pritékaji penize, i kdyz se praveé valite na plazi nebo lyZujete na
své oblibené sjezdovce. A to jen diky eBooku. Jak na to?

To se prave dozvite na nasledujicich strankach. A pokud si nejste jisti, k ¢emu Vam takova Online Tovarna na
Penize bude, podivejte se na mdj Facebook — Podnikani z plaze ©

A ted'se pustte do cteni!

Stanislava Mrazkova

,P0o zverejnéni prvniho eBooku coby bonusu pro c¢leny Online

S e e e e e e e e e e e o2 o Academy Clubu***** jsem od mnohych z Vas dostala e-maily se
skvélou zpétnou vazbou, s Vami vytvorenymi eBooky, e-maily plné
chuti do prace a nadseni. TéSim se na né i nyni, takze mi nevahejte
napsat! ,,

Napiste mi na mail /
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Uvop

Pokud napisete eBook, mate v podstaté dvé moznosti. Prvni je, Ze jej date svym
klientdm zdarma a budujete si tak u nich davéru, budujete si svou databazi a status
experta ve svém oboru. To je skvélé a rozhodné je to velka investice do budoucna.

Pokud vSak mate pocit, ze Vase informace jsou opravdu cenné a nechcete je jen tak
nékomu dat zdarma, mate tady moznost placeného eBooku.

Napsat eBook, ktery Vam bude vydélavat je prvni krok ke svobodé a k nééemu, cemu
ja fikam podnikani z plaze. eBook je nejjednodussim info-produktem, jeho tvorba

Vam zabere nékolik dnl (14 dnQ, jak vite z prfedchoziho eBooku) a pomoci
automatizace pak muizZete nastavit prodej tak, Ze vSe bude pracovat naprosto bez Vas,
automaticky.

Co se tedy v tomto eBooku dozvite?
A. V prvni ¢asti eBooku se podivame tedy na to, jak napsat eBook, ktery budete prodavat a jak to prakticky udélat.
B. V dalsi ¢asti eBooku se podivame na to, jak napsat eBook, ktery bude zdarma a pfitom Vam bude vydélavat penize.

Pojdme se tedy podivat, jak na to...
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CAsT A: PLACENY EBOOK

1. Automatizace

Automatizace je kli¢ k pasivnimu pfijmu, a pokud své online podnikdni nastavite spravné, mlze byt Vas eBook prodavan zcela bez Vasi ucasti. Co
to presné znamena pasivni prijem? Znamena to, Zze vydélavate, zatimco se valite na plazi, sjizdite svou oblibenou sjezdovku, spite, hrajete si se
svymi détmi nebo pracujete na svych dalSich projektech.

Je to svoboda. Vydélavate online a jste tak nezavisli na Case a prostoru. Jen si ¢as od ¢asu zkontrolujete, kolik penéz Vam pfibylo na uctu. A vy jste
ted na nejlepsi cesté ke své svobodé, ke svému ,,podnikani z plaze“, at uz o ném mate jakoukoli vizi.

Jak automatizace funguje?
Aby vse fungovalo ,samo”, potfebujete virtualni pracanty —

Q) v
, . , . S v , A~ Klient
nastroje, které budou dnem i noci vSe délat za vas. 2y webova
»
5 ) ) ) ) o y stanka
Pozvou Vaseho klienta k objedndavce, vystavi mu fakturu, umozni &
mu platbu prevodem ¢i kartou, oznaci uhrazenou fakturu a
v okamziku uhrazeni odeSlou klientovi automaticky Vas eBook. .
, v , , , ot
Pokud nezaplati, poSlou mu za par dni upominku. — L,
Doruéeni eBooku Prodejni stranka

(o

Vse se déje samo... Podivejme se spolecné na grafické znazornéni ‘@ klientovi
celého procesu na obrazku vpravo.

Vidite zde, jak cely proces automatizace probiha a zkuste se v ném \ D?ie'ii"i"fka .
platba 2
8%

@

najit. Vidite se? Vypada to dobre, ze ano?
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Mate jesté néjaké dalsi vyhody?
Ano. KdyzZ jednou tento proces nastavite, funguje uz nezavisle na tom, jestli prodate 10 eBookl nebo 1000. Navyseni prodeje nevyzaduje v tomto
procesu Zadnou praci navic...

Zkuste si predstavit rozdil mezi prodejem 10 fyzickych knih a 1000 fyzickych knih... tisk, sklad, rozesilka, administrativni pracovnice bali 10 vs.
1000 knih, ucetni vystavuje 10 vs. 1000 faktur, naklady za doruceni... vSe se zvySujicim se prodejem fyzické knihy nakladové stoupa. U eBooku
zUstavaji naklady stejné.

Libi se Vam to? Pokud ano, pojdme se podivat na to, jak napsat eBook, ktery Vam bude prodavat. K automatizaci se jesté vratime.

2. Jak napsat eBook, ktery budete prodavat?

Pokud Ctete tento eBook, mate uZ za sebou témér 50 stran na téma Jak napsat eBook za 14 dni. Pokud jste si jej zatim neprecetli, nebo mate
pocit, Ze o napsani eBooku uz vSechno vite a ¢ekate jen na prodejni ¢ast, doporucuji Vam vratit se k nému a udélat vSechny kroky s védomim, Ze
ted pisete eBook, ktery budete prodavat.

Znovu si zopakujte predevsim tyto Casti:
e 8 dlvod(, proc si lidé Vas eBook prectou
e Kdo je Vase cilova skupina, jak vypada Vas idealni klient?
e CO trapi Vaseho klienta?
e Poutavy nazev eBooku a podnadpis
e Vas pribéh
e VZdy néco navic — bonusy k eBooku jsou u prodejniho eBooku vice nez dlilezité

E”] Nejdulezitéjsi rada k zapamatovani! Lidé nakupuji COKOLIV predevsim z téchto osmi dlivodl — aby vydélali penize, usetfili penize, usetfili
c¢as, vyhnuli se ndmaze, vyhnuli se fyzické ¢i psychické bolesti, potazmo nasli fyzické pohodli a klid v dusi, citili se milovani a oblibeni.

Pokud chcete proddvat eBook, musi Vas eBook splfiovat nékteré z vySe uvedenych kritérii a to v takovém rozsahu, aby informace, které jim
formou eBooku predavéte, nékolikandsobné prevysovaly cenu eBooku. Prodavejte pouze HODNOTNY OBSAH!

http://www.facebook.com/PodnikaniZPlaze 7




3. Jak urcit cenu eBooku?
Toto je otdzka, na kterou neni Uplné jednoduché odpovéd. Protoze v ¢esko-slovenskych podminkach je prodej eBookU jesté v plenkach, je docela
tézké odrazit se od cen ostatnich autor(. Nejsem expert na tvoreni cen, ale ddm Vam par tip(, jak urcit spravné cenu pro Vas eBook.

Jaké ceny ma konkurence a zahranicni trh?

Predtim, neZ se pustite do prodeje svého eBooku, je fajn se podivat, jestli ve Vasem oboru jiZ existuje konkurence a pokud ano, tak kolik jsou lidé
ochotni platit za informace podobné tém Vasim. Podivejte se nejen na ceny info-produktl online, ale také na tisténé knihy z Vaseho oboru. Je to
dobry zacatek.

Pokud mate pocit, Ze jsou tyto informace nedostatecné, inspirujte se na zahranic¢nim trhu. Kolik stoji eBooky podobné tomu Vasemu na anglicky
mluvicim trhu? Zkuste si udélat trochu matematiky a vypocitat, jakou ¢ast primérného prijmu tvori cena takového eBooku na anglicky mluvicim
trhu a kolik by to tedy bylo na ¢eském/slovenském trhu.

PriliS nizka cena a pribéh ze Zivota...

Mozna budete mit pocit, Ze vSechny informace, které jste napsali do eBooku, jsou preci jasné a za to Vam nemuze nikdo zaplatit... Pak budete mit
touhu prodavat eBook levné, aby si jej preci jen nékdo koupil. Tady je jednoducha rada — nepodcenujte své znalosti a zkusenosti! Zkuste se
poptat lidi ve svém okoli, zda je takové informace zajimaji, jak moc by jim pomohly a kolik by byli ochotni za né zaplatit.

Dam Vam priklad ze Zivota... (svého):

Jen co zacala zima, ztratila se mi Cepice a po tydnu utrpeni v mrazech jsem se rozhodla koupit novou. Co se tyce
obleceni, mdm rdda unikdtni kousky, a tak jsem zabrousila na svij oblibeny portdl Fler.cz a narazila na Cepici, kterd
byla prosté uzasnd, ale ne v mé velikosti. Cena = 288 K¢, rucni prdce! Pro srovndni obycejnou cernou, strojové
délanou cCepici v bézném obchodé typu H&M koupite cca za 250-300....

Prvni, co mé napadlo, Ze za tak uzZasnou rucni prdci bych dala i dvakrdt tolik a napsala jsem pani, jestli by mi na
miru mohla epici uplést. Cekala jsem, Ze v tomto pfipadé bude cena urcité vyssi, ale pani béhem nékolika hodin
odepsala, Ze urcité a do tydne jsem méla rucné upletenou uZasnou Cepici, jakou jsem v obchodé nikdy nevidéla,

http://www.facebook.com/PodnikaniZPlaze
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doma... za 299 KCc... Sledujete mou pointu? Kdyby byla cena 598 K¢ (2x tolik), rekla bych si, Ze to je na Cepici drahé, ale je to tak origindIni a
jedinecné, Ze bych po uvaze stejné koupila. Nad urcitou cdstku, feknéme 800 K¢, bych si pak rekla, Ze je to prestrelené a poohlédla se jinde.

1 Sledujete analogii s premyslenim vaseho klienta? Nejdéte pod cenu, ani neprestrelujte. Pfemyslejte nad cenou z pohledu svého idedlniho
klienta. Samoziejmé, Ze pro nékoho dal$iho by tato cena byla tak akorat. PFemyslejte viak, jakd je cena pro IDEALNIHO klienta.

Neprestrelujte!

Jen kratce zminim opacny extrém. Prosim budte soudni pfi stanovovani ceny svého eBooku v porovnani s jeho hodnotou. Bude-li cena prilis
vysoka, bude klient o¢ekavat néco jiného a po zakoupeni bude zklaman... Tim si moc dlvéry nevybudujete a je jen mala pravdépodobnost, Ze od
Vas klient nakoupi v budoucnu nebo Vas doporuci dale.

Kromé toho to ma jesté jeden aspekt a to je mnozstvi objednavek. Samozrejmé je uzasné vytvofrit , high ticket” produkt a prodavat ho za vysokou
cenu, pokud MA HODNOTU a Vy tu hodnotu PRODATE. Pokud viak hodnotu neumite komunikovat smérem ke klientovi, pravdépodobné za pfilis
vysokou cenu mnoho eBookd neprodate. Zédkladem je najit ROVNOVAHU.

CENA = KVALITA (?)
U urcovani ceny funguje i jednoducha psychologie na pozadi. Mnoho lidi ma totiz podvédomé zakorenéno, Ze vyssi cena = vyssi kvalita a naopak.
TakZe popremyslejte nad hodnotou svého eBooku, aby si lidé rekli , Tak za tuto cenu to bude opravdu kvalitni!“.

Maly priklad: Co se stane, kdyz vejdete do obchodu s koberci, kde vétsina z nich stoji okolo 20,000 korun, a Vy narazite na koberec za 1,0007?
Prvni, co Vas napadne, bude: ,,Proc je tak levny? Ma néjakou vadu? Je méné kvalitni?“. Pamatujte si tedy (a nejen pro svij eBook), Ze pokud je
Vase cena v porovnani s konkurenci pfilis nizka, muzZe to klienty spiSe odrazovat, nez pritahovat.

Co kdyz bude Vase cena vyssi, nez ma konkurence?
Pak to bude o tom, co déld Vas eBook lepSim, neZ jsou eBooky, knihy ¢i vzdélavaci programy Vasi konkurence a jak jsem uZ napsala vyse, o
komunikovani jeho kvalit smérem k potencidlnim klientim. Nebojte se toho, pokud jste presvédceni, Ze to tak je. A nebojte se to vypichnout a

ukazat jim dlvody, pro¢ by méli zaplatit o néco vice. Co jim to pfinese? Jaké to bude mit pro né vyhody? Lidé si samoziejmé vSimnou toho, Ze
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cena Vaseho eBooku je neobvykla v porovndni s tim, na co jsou zvykli, ale pokud k tomu budete mit dostate¢né padné dlvody, bude jim to jedno
a stejné nakoupi.

Dejte si vidy zalezet na tom, abyste vypichli vSechny unikatni informace obsazené ve Vasem eBooku a pfikraslete nabidku nékolika

L v,
.

opravdu hodnotnymi bonusy. Udélejte cenu neodolatelnou!

Vyberte tedy idedlni cenu...
Vybér idedIni ceny je zcela na vas. MUzZete se inspirovat radami vyse, ale nakonec to budete pravé Vy, kdo se musi rozhodnout. Mam pro Vas ale
dobrou zprdvu! Toto rozhodnuti nemusi byt definitivni. Pokud date sv(j eBook na web a za mésic se rozhodnete cenu zdvojndsobit, zabere Vam

to asi 10 minut —zménite ¢astku v online faktura¢nim systému a na prodejni strance svého webu.

Predstavte si, Ze byste chtéli zdvojnasobit cenu svého produktu v kamenné prodejné a kolik by to stalo prace... TakZe se niceho nebojte a prosté
to zkuste. Rozhodnuti mazete kdykoli zménit.

4. Dvandact krokl k prodejni strance, ktera OPRAVDU prodava

To, co vétsina lidi pouziva celosvétové k prodeji svych online produktl je prodejni stranka. Ta nasleduje presnou a ovérenou strukturu psaného
textu a ja vam zde nastinim struéné a v mezich tohoto eBooku zdkladni koncept. Pokud Vas to zajima do hloubky, celosvétové se poradaji
seminare na téma psani, psani prodejnich textd, prodejnich stranek.

Mé dal hodné seminar T. Harv Ekera Guerrilla Business Intensive, ktery copywritingu vénoval cely jeden den. Pokud chcete jesté vice, najdete i

nékolikadenni seminaFe a workshopy na toto téma celosvétové a brzy snad i v CR.

Zakladem psani prodejni stranky je struktura. VSimli jste si nékdy, Zze vétSina reklam v televizi nebo ¢asopisech si je navzajem velice podobna, bez
ohledu na to, o jaky produkt se jednd? Dlvodem je, Ze existuje urcita struktura, kterd funguje jiz mnoho let a je zaloZena na psychologii a na
letech testovani a vyzkumu. Prodejni stranka je totéz, jen v online svété. Funkéni koncept neni tfreba ménit...

Jesté chci dodat, Ze tento koncept neni funkéni jen pro eBooky, ale v podstaté pro jakykoli online prode;j.

TakZe pojdme na to.
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Krok 1 — Otevreni problému

Drive, nez za¢nete mluvit o svém eBooku, musite zaujmout a mate na to nékolik sekund. Otevieni problému je ten nejlepsi zpUsob, jak upoutat
pozornost. Pokud vite, jaké problémy trapi Vase potencidlni klienty a co konkrétné ma Vas eBook vyresit, pak mate krok 1 témér splnén. Jen mu
dejte tu spravnou formu. Tady je nékolik tip{:

e ,UZjste otraveni z toho divat se kazdé rano do zrcadla na své Speky?“
e ,Trapite se uz vice nez rok s otehotnénim a miminko porad neprichazi?“
e Uz vas nebavi platit kazdy mésic hfiSné penize v najemnim byté, ktery navic nutné potrebuje rekonstrukci?“

Popiste prosté problém, ktery bude s Vasi cilovou skupinou rezonovat. Mozna Vam to bude chvili trvat, ale je to rozhoduijici véta, dejte si zalezet.
Tato véta byva obvykle umisténa jako prvni véc uplné nahore tu¢nym cervenym pismem.

Krok 2 — Pokracujte vyfeSenim problému
Pod vyse uvedenym nadpisem pokracujte s tim, Ze otevrete feSeni problému, ale porad jesté neprozrazujte, co to presné je. Je to vlastné takové
lakadlo, prislib toho, Ze néjaké reseni jejich problému je...:

e ,Zhublajsem 21 kilo za 5 mésicu, aniz bych se omezoval v jidle a nauc¢im vés to.”

e ,ljdjsem si myslela, Ze jsem neplodn3, ale i pfes diagndzu svého doktora jsem ve véku 35 let otéhotnéla pfirozenym zplisobem. MlzZete
taky. Reknu Vam JAK..!“

e ,Vim, jak jednoduchym zpUsobem dosdahnout sniZzeni ndjmu o 20% a navic bydlet komfortnéji. Bez stéhovani.”

Dfive, nei jim Feknete, o ¢em je Va3 eBook, jim date predstavu, jak mize vyresit jejich KONKRETNI problém.

Krok 3 — Pfredstavte téma svého eBooku
Moznost 1 — strucné predstaveni. Jednoduse napiste téma svého eBooku, proc je tak skvély a jak vyresi jejich problém.

Moznost 2 — pfibéh. Tento pfibéh ma jednoduchou strukturu a mazete ji vidét uz predchozim prikladu. M3 nasledujici jednoduchou strukturu:

http://www.facebook.com/PodnikaniZPlaze 11
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»Dneska je to takto (skvélé, popiste idedlni stav po eBooku)... ALE vZdycky to tak nebylo. Drive to bylo takto (popiste nejhorsi moznou verzi
problému klienta), ale PAK jsem objevil toto (Feseni ve vasem eBooku). “

Alespon jeden priklad: Kdyz si obléknu letni Saty, chlapi na ulici se za mnou otaceji. Je to Uzasny pocit, pfipadam si krasna. Vidycky to tak ale
nebylo. Jesté pred dvéma lety byste mé nepoznali, 21 kilo navic, Seda myska, za kterou by se neotocil ani popelar. Pak jsem ale objevila systém,
diky kterému jsem za 5 mésict zhubla 21 kilo a chci vas naucit, jak na to.

Krok 4 — Predstavte se jako expert

Pokud jste tak jesté neucinili v predchozich trech krocich, feknéte nyni, co vas déla expertem na tuto oblast? Pro¢ by Vam méli vérit?

Krok 5 — Vzbudte touhu

Co je na tom tak dobrého? To je ta zasadni otazka, kterou byste si méli pfi tomto kroku klast. Pro€ by si to od Vas méli koupit? Nenechte je hadat,
jaké jsou mozinosti s Vasim know-how. Reknéte jim to Uplné pfesné. Viechny véci z obsahu Vaseho eBooku nejdfive prevedte do vyhod a ty
nejdalezitéjsi tady potom uvedte. Vlastnosti a obsah eBooku nejsou totéz, jako jeho vyhody. Tady je zakladni rozdil:

e Vlastnost je specificky fakt o nécem

e Vyhoda je, co tato vlastnost mlze pro nékoho udélat.

Vysvétlete jim PROC je toto ten nejlepsi, nejjednodussi a nejvyhodnéjsi zpGsob, jak dosahnout Feseni jejich problému. Pokud s tim mate problém,
jednoduse vezméte jednotlivé kapitoly svého eBooku, napiste si jejich nazev a pridejte za né ,,.... a to pro vas znamena, ze“. PiSete o solarnich
panelech? To je fakt. Vyhoda? Solarni panely vam dlouhodobé usetfi penize. To je vyhoda. TakzZe to je ten rozdil v praxi.

TFi dodatecné tipy k vyhodam a benefitim:

1. Nevyjmenovavejte desitky vyhod, jen aby to vypadalo, Ze jich je hodné.
2. Vyjmenujte ty, které jsou pro Vasi cilovou skupiny nejdllezitéjsi.
3. Budte strucni. Napiste vyhody do odrazek nebo je ocislujte, aby vse bylo pfehledné a jasné viditelné.
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Krok 6 — Dejte dliiraz na emoce
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A vracime se ke starému zndmému tématu... Lidé nakupuji COKOLIV predevsim z téchto osmi dlvod

© NO U AEWDNE

Vydélat penize

Usetfit penize

Usetrit Cas

Vyhnout se namaze

Vyhnout se fyzické bolesti / Najit pohodli
Vyhnout se psychické bolesti / Najit klid v dusi
Citit se milovani

Citit se oblibeni

Krok 7 — Pfedstavte cenu a ukazte OBROVSKOU hodnotu Vaseho eBooku
,Cena tohoto eBooku je 690 K¢. Diky informacim obsaZenym v tomto eBooku jsem mimo jiné vybudovala za 6 mésicu databdzi o velikosti 5,323

kontaktu, kterd prinesla zisk vice neZ 933 tisic za stejnou dobu. Pivodné jsem tyto informace vibec nechtéla preddvat ddle, ale vérim, Ze se ucime

proto, abychom své know-how ddle sdileli. A tak vam své know-how preddvdm za naprosty zlomek jeho opravdové hodnoty, abych timto pridala

pravé vice hodnoty do Vasich Zivotu.”

Tak takto by mohl vypadat krok 7 pro Jak napsat eBook za 14 dni. Co je tady zakladem?

Cena

Odpovéd na PROC a JAK jsou informace v eBooku hodnotné

Autenticita

Konkrétni pribéh

Zajem o zivoty Vasich klientt (to by se mélo prolinat celym textem)
Vyzdvihnuti opravdové hodnoty informaci obsazenych ve Vasem eBooku.

| ,No one cares about how much you |
I KNOW, until they know how much you |
! CARE.“T. Harv Eker |
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Prosim Vas opét o jedno — nevymyslejte si. Nesnazte se ohromit na prodejni strance nécim, co neni pravda. Klienti to odhali a jak jsem jiZ psala,
nevzbudite tim u nich ani dlvéru, ani chut Vas doporucovat dale. Samoziejmé, Ze délate z pfibéhu na dlouhé hodiny pfibéh, ktery musite
smrsknout do dvou vét a nezahrnete tak do néj uplné vSechno (jasné, Ze s tou databdzi z ptibéhu vySe se pak muselo spravnym zplisobem
komunikovat, aby z ni byl takovy vysledek, nicméné aby viibec byla databaze, predchazely tomu pravé kvalitni eBooky, a ne jeden... a o tom pravé
eBook je). Pokud ale chcete, aby klient poznal OBROVSKOU hodnotu Vaseho know-how, je toto prdvé ten nejlepsi zplUsob — autenticky a
konkrétni pribéh o vysledcich dosazenych Vasim know-how, jeho hodnoté a tom, proc jim jej predavate za danou cenu.

Par dalSich tipt, pokud nemate, nebo nechcete zverejiovat konkrétni vysledky:

e Prirovnavejte. ,Tento eBook je jako vysoka Skola hubnuti”.
e \Vypujcete si priklady ze svého oboru. ,Vice nez 500 lidi testovalo tento pripravek a 90% z nich mélo tyto vysledky“

O cené a jejim urceni jsme si uz fekli, v dalsi ¢asti prosté ukazte, pro¢ ma Vas eBook takovou hodnotu, jakou ma a jakou hodnotu bude mit pravé
pro Vase klienty.

Krok 8 — Odpovézte na pripadné namitky, zazente obavy
Pokud by Vas klient mohl mit jakékoli ndmitky nebo obavy, zaZzerite je. Mate tady dvé moZnosti:

1. Odpovédét na namitky. Pokud se mohou objevit néjaké namitky nebo obavy, nesnazte se je ututlat. Naopak. Zcela oteviené o nich napiste
a napiste také, proc€ si myslite, Ze nejsou na misté. Pokud jsou na misté, udélejte z nich vyhodu.

Priklad: ,Mozna si fikdte, Ze tyto informace najdete i jinde a zdarma. Ano, najdete. Ale jen v tomto eBooku je najdete na jednom misté.
Usetfite si tak desitky hodin prohleddvadni internetu, které byste jinak mohli vénovat nécemu mnohem plodnéjsimu.”

2. Nabidnout garanci. Garance vraceni penéz nefunguje tak, Ze v okamziku, kdy si o ni klient precte, tak rekne: ,Jé garance, tak ted si to

koupim®. Garance vraceni penéz maji vzbudit pocit komfortu a bezpeci pro ty klienty, ktefi si nejsou jisti, jestli chtéji koupit nebo ne.
Spravné komunikovand garance je popostréi k nakupu, protoze védi, Ze maji mozZnost fict si o své penize zpét.
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Samoziejmé, ze pokud lidé nebudou spokojeni, budete s tim mit vice prace a budete muset penize vratit. OvSsem ve vétsSiné pripad(
budete mit mnohem vice platicich klientd a mnohem vice klient(, ktefi prijdou pravé diky moznosti garance. Pokud se bojite, Ze Vas eBook
neni dostate¢né dobry a lidé jej budou z divodu moznosti garance vracet, pak mam pro Vas jednu radu: Vlbec jej neproddvejte. Pokud
svému eBooku nevéfite, je vice nez jasné, Ze neni dobry a tudiz se nebude libit ani Vasim klientam.

Namitka — jsme prece v CR. Cesi jsou nékdy zndmi jako vypocitavi koumaci, ktefi ve véem najdou mezeru. Mozna mate obavu, Ze si budou
eBook kupovat a pak pozadaji o vraceni penéz, i kdyz se jim bude libit. Ze zkusenosti sebe i par info-podnikatel(i v okoli mohu fict, Ze tato
obava je neopodstatnéna, takze klidné garanci nabizejte. Pokud si preci jen nejste jisti, pridejte k eBooku bonusy, které dostanou klienti az
po skonceni garance.

Krok 9 — Bonusy

Zatimco u eBooku zdarma byly bonusy jen doporucenim, u eBooku placeného jsou naprostou nutnosti. Kazda skvéla nabidka zahrnuje néjaky
bonus, ktery zvy$uje hodnotu samotného produktu. Cim vice bonust pFidate, tim lakavési bude Vas eBook. Vyhodou bonust navic je, ze funguiji
mnohem |épe, neZ sniZzovani ceny.

Aby bonusy plnily svou funkci, musi splfiovat jedno déleZité kritérium — musi byt naprosto NEODOLATELNE. Pracujte s obsahem, nazvem a také
podanim. Velmi dobre funguje, pokud je bonus UZasny a navic dostupny pouze s Vasim eBookem a zadnym jinym zplsobem ho prosté ziskat
nemohou.

Kde vzit bonusy?

1. Vytvoite novy psany materidl. Pokud se k tématu eBooku vztahuji dalsi navazujici témata, napiste o nich dal$i material. Prikladem mize
byt napriklad tento eBook. Nevyhodou je, Ze Vam to zabere hodné ¢asu a moznad pak zjistite, Ze to, co mélo byt plivodné bonusem, budete
proddvat samostatné.

2. Vytvorte dalsi info-produkt. KdyZz mate napsany eBook, co tak z néj udélat tieba video nebo MP3, které mohou poslouchat v auté, a dat to
klientim jako bonus? MozZnost je také webinar na urcité téma exkluzivné pro klienty.

3. Najdéte partnery. Pokud vite ve svém oboru o dalSich webech, které maji zajimavy eBook zdarma, pozadejte je, zda mlzZete tento eBook
dat jako bonus. Pokud maji eBook nebo néjaké produkty souvisejici s Vasim eBookem, domluvte se napf. na slevovych kupdnech, které
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dostanou exkluzivné pouze Vasi ¢tendfi. Nezapomerite na WIN — WIN pFistup! Reknéte piipadnému partnerovi, co z toho bude mit —
propagaci, vétsi traffic, vice prodeja.

4. Vyjméte nékteré Casti svého eBooku a udélejte z nich bonus. Toto je nejjednodussi zpUsob, jak vytvorit bonus, a to predevsim v pripadé,
Ze je VAs eBook hodné dlouhy. Pokud jdete v nékterych kapitolach hodné do detaild, mize byt dobrym napadem udélat z téchto kapitol 2-
3 dodatecné bonusy.

Jak predstavit klientiim bonusy? (plati i pro eBook jako takovy)
Jak u samotného predstaveni eBooku, tak v ¢asti, kde se rozhodnete klientidm predstavit své bonusy, nezapomernite na tri zakladni véci:

e Poutavy ndazev a strucny obsah bonusu s popisem, proc je to pro né opravdu skvélé a pfinosné

&
e Vizudlni zndzornéni bonusu. Ja pouZivam nastroj, ve kterém si toto vizualni znazornéni vytvofite béhem 5ti B“N"s #2.
minut — BoxShotKing.com.

yarnana penize

val..

Bﬂﬂk Ktery vam bude yydeéla!
e 3

Co vSechno si vytvorite v BoxShotKingu:

e Vizualizaci Vaseho eBooku ve 3D vcéetné Vaseho loga a Vasich barev
e Obal eBooku ve 2D
e Dalsi produktové obrazky — CD, DVD, online program, ¢lenské karty

Je to tak jednoduché, Ze to zvladne kazdy. Jak potom vypada konecny vysledek, to vidite na obrazku vpravo.

Muzete také vyzkouset Fiverr.com, kde Vam za 5 dolarl vytvofi takové vizualni znazornéni, jaké budete potiebovat (pravdépodobné
v néjakém ndstroji typu BoxShotKing). Fiverr.com je celkové zajimavy portdl, zkuste si jej trochu prosurfovat. Urcité vds prekvapi, co
vSechno zde najdete za 5 dolard...

e Hodnota bonusu v K¢ / Eur — to je dllezité, aby si potencidlni klienti dokazali predstavit, kolik konkrétné usetfi pravé tim, ze jim bonus
date zdarma a o kolik se navysSuje hodnota Vaseho eBooku.
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Krok 10 — Reference
Reference jsou nezbytnou soucasti nejen prodejnich stranek, ale reklamy jako takové. Davaji klientdm dlvéru ve Vas produkt a jistotu, Ze nékdo
dalsi uz byl spokojen. Drzte se vzdy téchto dvou pravidel:

1. Nikdy si reference nepiste sami. Vidycky pouzivejte redlné reference, protoze pokud se to budete snaZit obejit a napiSete si reference
sami, lidi to prokouknou a eBook nekoupi, takze ziskejte opravdové reference!

2. Personalizujte. Anonymni reference nevzbuzuji ani zdaleka takovou duavéru, jako reference konkrétnich lidi, ktefi maji jméno, v lepSim
pripadé oblicej. Ke kazidé své referenci tedy prfipojte jméno toho, kdo ji napsal. Vidy se daného Clovéka zeptejte predem, zda s tim
souhlasi. Vétsina klient(, ktefi Vam referenci napisi, jsou Vasim produktem nadseni, takze obvykle souhlasi se zverejnénim. Pokud vahaji,
muzete jim nabidnout napfriklad i zverejnéni jejich webovych stranek vedle jména nebo néjaky bonus do budoucna.

Jak ziskat reference

Pokud se Vam eBook povede, zatnou Vam pravdépodobné chodit Uzasné reference samy od sebe. Kromé toho, Ze se Vam samoziejmé budou
hodit, tak to ma asi nejvétsi plus — zjistite, Ze opravdu pomdhdate lidem, Ze Vase informace nékomu méni Zivot nebo ho inspiruji k nékterym
vécem, Ze jste odpovédéli na otdzky, na které hledali odpovéd atd. Vase prace tak dostane mnohem vétsi smysl.

Pokud je eBook naprosto novy a reference nemate, je dobré dat jej precist nékolika pfatelim, kolegim ¢i znamym, které by toto téma mohlo
zajimat. PoSlete jim eBook a pozadejte je, aby Vam odpovédéli velice strucné na tri otazky:

e Maélijste pred zacatkem cteni eBooku o ném néjaké pochybnosti? Budte upfimni...
e Splnil eBook to, co sliboval? Jak?
e Komu byste eBook doporucili a proc?

Otdzky si mlzZete samoziejmeé upravit podle sebe a tak, jak to pripada logické Vam. Je vsak lepsi dat predem néjaké otazky, nez jen dat nékomu

eBook a fict: ,,NapiS mi pak prosim, co si o ném myslis“. Dostanete totiz mozna nekonkrétni, dlouhé a do referenci nepouzitelné odpovédi.
Mohou se Vam vsak hodit jako zpétna vazba...
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Super tip, jak ziskat reference

Dalsi zpusob, jak ziskat reference, je pozadat o né klienty. Tato rada se nevztahuje pouze na eBook, ale na Vase produkty a sluzby obecné. Pokud
mate databazi klientl, pozadejte je o zpétnou vazbu. Optimalni je dat jim napfriklad vySe uvedené otazky. Pamatujte vsak, ze lidé nedélaji nic jen
tak.

Pokud tedy chcete zvysit pravdépodobnost, Ze dostanete opravdu skvélé reference, vytipujte si par klient(l, o kterych si myslite, Zze byli spokojeni
a poslete jim e-mail s pozadanim, zda by pro Vas mohli napsat referenci nebo natocit referencni video. Pokud si nejste jisti jejich kladnou
odpovédi, nabidnéte jim néjakou odménu — hodnotny darek, vyznamnou slevu na dalsi nakup, propagaci jejich webovych stranek apod.

Mozna vas prekvapi, jak skvéle tento pristup funguje v praxi. Sama jsem byla takto parkrat pozadana o referencni video a v pripadé, Ze jsem
patfila ke spokojenym klientim, vidy jsem rada vyhovéla.

1
| Priklad ze Zivota: Kamardadi z Akusticka-péna.cz pozadali pred par mésici nékolik svych zdkaznik( o video referenci na akustickou I
I pénu pouZzitou ve zkuSebnach a nahravacich studiich vyménou za propagaci webu / kapely klientl na strankach a k tomu odménu. |

. Vysledky prekvapily a zdkaznici byli opravdu kreativni. Pfesvédcte se sami... (Jsou to ta dvé videa nize na strance). |
|

Zkuste to taky! Reference = budovani davéry.

Krok 11 — Omezeni, ohrozeni nabidky
Omezeni nabidky je velice mocny néstroj, ktery vyuZiva jednoduchych principtl psychologie k tomu, aby pfimél lidi nakoupit ihned. Casto tedy

toto omezeni zahrnuje prodej jen po uréitou omezenou dobu, nebo prodej po omezenou dobu za nizsi cenu, nabidku bonus( jen na omezenou
dobu nebo jen pro prvnich XXX klient(. Je to na Vas...

Krok 12— CALL TO ACTION, vyzva k akci
Mozna jste se uz setkali se zkratkou CTA a fikali si, co to asi znamena... Znamena to Call To Action, ¢esky Vyzva k Akci. Pokud klientovi nefekne, co
ma udélat, pravdépodobné to neudéld, nebo to udéld jen sem tam nékdo. Budte tedy konkrétni a Feknéte PRESNE, jaky je dalsi krok.

Napfiklad: , Kliknéte na tlacitko OBJEDNAT a objednejte si eBook TED!“ ..., Pokud chcete tento eBook, objednejte si jej IHNED kliknutim zde!”.
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5. A znovu o automatizaci — tentokrat s navodem, jak na to
Ted, kdyZz uz mate presny navod na to, jak napsat eBook, jak mu dat hodnotu, jak urcit jeho cenu a napsat dokonalou prodejni stranku, se
presuneme k ¢asti automatizace.

Vite, co je no¢ni mlrou vétsiny lidi, ktefi chtéji prodavat své produkty na internetu? Umisténi objednavkového formuldre, uchovavani kontaktnich
udaju, vystavovani faktur, sledovani plateb, parovani a upominky, online platby, vytvareni Gctd, zasilani soubor(i a podobné cinnosti, na které si
bud musite nékoho najmout, nebo vdm zaberou pal dne.

Ale kde je potom ta krasa prodavani po internetu 24h denné a automatizace...

A co kdybyste méli nastroj, diky kterému na to vSiechno muzZete zapomenout? Prosté na par kliknuti vygenerujete objednavkovy formular a pak uz
jen mizete lezet na pldZi a kontrolovat své konto, zda si mate dat o jedno mojito navic.

Tento ndstroj nastésti existuje a existuje v ¢estiné, na miru ¢eskému ucetnimu systému!
Jmenuje se FAPl.cz a zde je vycet toho, co umi:

e Vytvofit objednavkovy formular pro platby prevodem i kartou s napojenim na platebni branu GoPay.cz

e \Vystavi za vas faktury

e Postara se o kontrolu plateb a jejich parovani

e (Odesle kontakt na prihlaseného klienta do seznamu ve SmartEmailingu nebo jiném e-mailovém rozhrani
e Pomoci specialniho scriptu odesle po sparovani platby konkrétnimu klientovi jeho eBook

e Mulzete jednoduse rozeslat upominky tém, co nezaplatili

e Jednoduse muZete vyexportovat vSechny faktury a ty zaslat vasi ucetni

FAPI je aktualné pfistupné jen vainym zajemcim, kterym tym FAPI rad pomuUZe s integraci tohoto nastroje do jejich online podnikani. Detailnéjsi
informace ziskate po registraci na webu www.fapi.cz. Az budete mit eBook hotovy k prodeji a budete chtit vyuzivat automaticky online prodej,
kontaktujte FAPI a domluvte se na mozném zaloZeni uctu.
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Potiebujete k automatizaci jesté néco dalsiho?

Ano. Pokud chcete, aby bylo mozné platit Vas eBook pomoci platebnich a kreditnich karet, musite si zaloZit obchodni U¢et u GoPay.cz. Po vyplnéni
formulare Vam do jednoho pracovniho dne prijde od GoPay nékolik formular(i. V prvni fazi staci vyplnit Registracni formular (RF), abyste ziskali
GOID a Sifrovaci kli¢, které potrebujete k integraci s FAPI.cz.

Pokud chcete, aby se eBook automaticky odeslal klientiim, potrebujete néjaké e-mailové rozhrani. Ja pouzivdm SmartEmailing.cz a doporucuiji

minimalné vyzkouset 7 denni verzi zdarma. Co to je? SmartEmailing je nastroj pro hromadné a profesionalni rozesilani e-maill a spravu databaze
Vasich kontaktd.

Pojd'me se nyni podivat jen na funkce nutné pro odeslani eBooku.
1. Vytvorte si seznam, do kterého se budou zapisovat kontakty po objednavce

2. Muzete vytvorit informacni e-mail, ktery jim od Vas pfijde ihned po objedndvce, nicméné to mlzete i ve FAPI, protoze FAPI odesle fakturu
rovnéz e-mailem a text tohoto e-mailu mizete zvolit.

3. Vytvorte dalsi seznam, do kterého se zapiSe kontakt v okamziku, kdy FAPI pfijme jeho platbu

4. Tento seznam pomoci specidlniho scriptu, ktery ziskate od FAPI a nahrajete na sv(j server, propojite s FAPI, takze laicky feceno se stane
to, Zze v okamziku, kdy FAPI fekne ,tento ¢lovék to ma zaplaceno” se objevi ten ¢lovék v tomto seznamu.

5. Vytvorte SmartKampan pro tento seznam. SmartKampan je automaticky e-mail, ktery klientovi odejde ve vami zvoleném casovém
intervalu od pfidani na seznam. V tomto pripadé tedy doporucuji v okamziku pfidani na seznam. Do této SmartKampané pridate odkaz na
eBook a bonusy, pripadné je pfiloZite jako pFilohu a tradaaaa... vse je nastaveno.

Pokud se Vam to zda slozité, uklidnim Vas. Pokud jsem to zvladla ja, véfim, Ze to zvladnete taky. A pokud ne, lidé ve SmartEmailing.cz nebo
FAPI.cz Vam radi pomohou s nastavenim.

A JE TO! HURA DO PSANi EBOOKU, KTERY VAM BUDE VYDELAVAT!
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B. TAJEMSTVIi EBOOKU ZDARMA, KTERY VYDELAVA

Mozna Vam nadpis této sekce nedava smysl... Jak mize byt néco zdarma a zaroven vydélavat. Pravda, cesty penéz jsou v tomto pfipadé trochu
klikatéjsi, ale i pfesto se k Vam penize dostanou, pokud vse udélate dobfre.

Tajemstvi eBooku zdarma, ktery vydélava, se jmenuje affiliate. Affiliate, neboli partnerska spoluprace, ktera spociva v tom, Ze propagujete
produkt nebo sluzbu nékoho jiného a dostavate za to provizi. Nemusite tedy mit nic skladem, nemusite mit Zzadné zaméstnance, evidovat
objednavky... Prosté jen umistite do svého eBooku odkazy na webové stranky a produkty / sluzby partnera a v affiliate rozhrani sledujete, jak Vam
pribyvaji provize.

3 dlivody, pro¢ miluju affiliate marketing:
1. Velky potencial vydélku. Ze zkuSenosti své i dalSich affiliate partnerl mohu fict, Ze diky affiliate propagaci muizZete vydélavat kazdy mésic
tisice az desitky tisic korun. A ani na téch se to nemusi zastavit. TOP affiliate partnefi vydélavaiji statisice! (Ano, i v ¢eskych podminkach to
jde).

2. Pasivni prijem. Affiliate, je-li délan spravné, Vam postupné zacne generovat pasivni prijmy. Na zac¢atku staci jen spravné otocit kohoutky v
pomysiném potrubi a penize pak uz teCou samy. Pokud totiz napfiklad propagujete sluzbu, jejiz platby se pravidelné opakuji a Vami
doporuceny klient tuto sluzbu vyuziva, chodi Vam provize z jeho plateb kazdy mésic, aniz byste museli hnout prstem.

3. Produkt uzZ je vytvoren. V affiliate propagujete produkty a sluzby, které jiz vytvofril nékdo jiny. Odpadaji tedy Usili i rizika spojena s tvorbou
produktu. Staci jen spravné propagovat a ziskat tak provize z cen jednotlivych produktl a sluzeb, které dost ¢asto byvaji velmi vysoké a
pohybuji se od 10 do 50% z ceny produktu.

Jak na to v eBooku?

Zakladnim pravidlem, které musite pfi affiliate propagaci v eBooku dodrzet, je neproddvat. Lidé si stahnou Vas eBook proto, Ze se chtéji néco
dozvédét o fedeni svého problému, ne abyste jim néco proddvali. TakZe porad plati stejny koncept — napsat eBook, ktery ma HODNOTNY OBSAH,
pom(iZze Vasemu klientovi s feSenim problému, s odpovédi na otazky a zaroven navrhne néjaka reSeni formou doporucenych produkti nebo
sluzeb s Vasi vlastni referenci na tento produkt, nebo sluzbu. Pokud nevite, co tim myslim, projdéte si jesté jednou poradné tento eBook ;-)
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Jak to konkrétné funguje?

V prvé fadé se podivejte po affiliate programech svych oblibenych sluzeb, e-shopu, firem. Zaregistrujte se do jejich affiliate programui, kde
najdete k jednotlivym produktim nebo sluzbam unikani odkaz. Tento odkaz pak budete pouzivat ve svém eBooku pro propagaci. Pokud chcete
mit trochu konkrétnéjsi predstavu, zaregistrujte se do affiliate programu Firmy 2.0, jehoZ jsem manazerkou a navic jesté ziskate eBook: 3 tipy, jak
Uspésné propagovat.

Kdyz mate vybran affiliate program, napiste eBook na zvolené téma, které souvisi i s propagovanym produktem nebo sluzbou. Své doporuceni
pak vhodné umistéte do textu. Jak napsat eBook i jak jej dostat ke klientlim, to uzZ vite, takZze zbytek je na Vas.

- Prosim nepropaguijte sluzby nebo produkty, které jste sami nevyzkouseli jen proto, Ze chcete vydélat! Uvédomte si, Ze sdélovanim svého

u doporuceni v eBooku vedete klienty k pouzivani néjaké sluzby nebo produktu a pokud tato sluzba nebo produkt nejsou takové, jak

v eBooku pisete a nespliiuje to, proc je doporucujete, klient bude zklaman. Zklamani povede k tomu, Ze ve Vas nebude mit uz pro pristé
dlveéru, ¢imz ztratite jak klienta a mozZnost vydélku z jeho strany, tak moznost dalSiho doporuceni.

Druha strana mince

Affiliate neni jen o tom, Ze mUZete propagovat néci produkt. Kdyz se podivate na affiliate z druhé strany, objevite obrovské moznosti, jak dostat
Vas placeny eBook k vétSimu mnozstvi lidi.

| vi e PP . . .. o o v .
I Zalozte si sv{j vlastni affiliate program, kde se budou moci zaregistrovat Vasi potencialni partnefi a nabidnéte jim provizi z propagace |
| Vaseho eBooku. Budte StédFi! Obvykla vyse provizi muze byt 40 — 60%! I

Mozna si ted fikate, proc tak hodné. Jednim ddvodem je motivace potencidlnich partner(, je docela rozdil, jestli napt. v pfipadé eBooku za 690 K¢
dostanou z jednoho prodeje 69 K¢, nebo tifeba 345 KE. V pripadé, Ze je provize vyssi, partnefi propaguji mnohem radsi. Kromé toho Vam timto
predavaji ¢ast své databaze, se kterou Vy pak muzete dale pracovat a prodavat ji dalsi produkty.

Jak na to? Ja pouZivam pro propagaci sluzbu AffilBox.cz, ktera je jak cenové dostupnd, tak velice prehledna jak pro inzerenta, tak pro samotného
partnera. Navic Vam majitel AffilBoxu, Mdrio RoZensky, rad poradi a pomuize s integraci AffilBoxu do Vaseho podnikani.
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http://affiliate.firma20.cz/registrace/?a_box=2hf66mn7
http://www.affilbox.cz/?a_box=ty7v4crz

Stanislava Mrazkova — Online Tovarna na Penize
A JSME U KONCE!

Dékuji Vam, ze jste docetli az sem. Ted uz vite vSe, co potrebujete k tomu, abyste mohli diky svému eBooku zacit vydélavat
penize. Jak jej napsat, jak urcit jeho cenu, jak vytvorit uspésnou prodejni stranku a jak zautomatizovat cely proces tak, aby
eBook vydélaval naprosto bez Vas. Je to zdsadni krok k tomu, udélat si ze svého webu Online Tovarnu na Penize.

Jdéte do akce! Uvidite, Ze ten pocit svobody, az Vam na ucet zacnou chodit penize a vSe bude fungovat bez Vas, je

nepopsatelny!

Pokud si nejste jisti, co tim vlastné myslim, doporucuji Vam precist si jednu knihu, ktera mé presvédcila o tom, Ze je uzasné
vlastnit Online Tovarnu na Penize. Napsal ji Timothy Ferriss a jmenuje se Ctyfhodinovy pracovni tyden. Inspirujte se!

Zvu vas na plazi! ©
Pokud to s Online Tovarnou na Penize myslite vaziné a chcete se do toho pustit, napsat eBook,
" Podnikaniz plaZe  zautomatizovat jeho prodej a pak jen sledovat, jak Vam na ucet pribyvaji penize, zvu Vas ke své
] To se mi libi oblibené discipliné, kterou nazyvam Podnikani z plaze. Pokud patfite mezi priznivce, pripojte se ke
mneé a ostatnim na Facebook strance Podnikani z plaze.

Motivace a zajimavych informaci o plazovém podnikani neni nikdy dost!

Dékuji Vam, Ze jsem s Vami mohla sdilet své know-how
Pokud si najdete 5 minut navic, budu moc rada, kdyz mi napisete, co Vam pfrinesl, jak se Vam libil, co VAm v ném chybi?
Napiste mi e-mail. Pfeji Vam Uspéch a nezapomerite — budujte své podnikani a znacku na divére a statutu experta.

Stanislava Mrazkova , stanislava@firma20.cz

PS: NiZe najdete jesté shrnuti vSech nastrojd, které osobné vyuzivdam a které doporucuji k budovani Online Tovarny na Penize.
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SHRNUTI NASTROJU K VYBUDOVANI ONLINE TOVARNY NA PENIzE

: | o " Podnikani z plaze
fapi.cz  zeduoddicio s 2ot 4% AFFILBOX E} Eﬂﬂﬁ]ﬂ C N (o i

BoxShotKing.com — vytvorte si 3D vizualizaci svého eBooku a dalSich info-produktd za 5 minut

Fapi.cz — Online systém pro automatické objednavky a platby.
GoPay.cz — Ceska platebni brana pro moznost plateb kartou.

SmartEmailing.cz - nastroj pro hromadné a profesiondlni rozesilani e-maild a spravu databaze Vasich kontakta.

AffilBox.cz — rozhrani pro profesionalni spravu affiliate programu.

A navic...
Podnikani z plaZze — misto pro inspiraci a setkavani pfiznivct plaZzového podnikani ©

StanislavaMrazkova.cz — Zdroj inspirace a hodnotnych informaci k info-podnikani, affiliate marketingu a podnikani z plaze
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